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Resumo

O debate acerca do ecossistema de empreendedorismo vem sendo intensificado em vérios paises, inclusive nos
paises latino-americanos. A identificacdo dos principais gargalos, a partir dos indices que mensuram o ecossistema
empreendedor inovador, oportuniza aos paises estabelecerem politicas especificas para o fomento e fortalecimento
de seus ecossistemas. Este trabalho tem como objetivo analisar a relagdo entre as atitudes, as habilidades e as
aspiracoes empreendedoras na América Latina, de 2014 a 2018. Os dados foram obtidos nos relatérios do Global
Entrepreneurship Index (GEI) e no Banco Mundial. Também foram aplicados métodos estatisticos de correlagao e
teste de correlacionamento. Em sintese, é possivel identificar a presenca de uma relacéo significativa e positiva entre
atitudes, habilidades e aspiraces no ecossistema de empreendedorismo latino-americano.

Palavras-chave: Global Entrepreneurship Index. Atitudes. Habilidades. Aspiracdes. Ecossistema de empreendedorismo
latino-americano.

Abstract

The debate on the entrepreneurship ecosystem has been intensifying in several countries, including in Latin American
countries. The identification of the main bottlenecks, based on the indices that measure the innovative entrepreneurial
environment, allow the countries established in relation to the specific policies for the promotion and strengthening
of their ecosystems. This paper aims at an approximation between attitudes, skills and entrepreneurial aspirations
in Latin America between 2014 and 2018. Data were collected in reports from the Global Entrepreneurship Index
(GEI) and the World Bank. They were also statistic of correlation and correlation test. In summary, it is possible to
identify the presence of a significant and positive relationship between attitudes, skills and aspirations in the Latin
American entrepreneurship ecosystem.
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1 Introducéo

A evolucao conceitual do termo empreendedorismo foi demarcada por diversas contri-
buicbes, entre as quais, destacam-se Say (1803), Schumpeter (1982), Filion (1999), Cantillon
(2001), Farah, Cavalcanti e Marcondes (2008), Degen (2009), Acs e Szerb (2009), Acs, Szerb e
Autio (2013), Acs, Szerb e Autio (2014) e Szerb (2017). Para os quais, empreendedor é aquele
que explora as oportunidades e realiza novas combinagbes entre os fatores de produgao, que
resultam na criacao de novos bens e servicos, novos processos de producao e novas formas de
organizacao industrial. Por essa funcao distinta, esse empreendedor é tradicionalmente deno-
minado de inovador, e contribui decisivamente para o crescimento econémico.

A Organisation for Economic Co-Operation and Development (2008) advoga que o em-
preendedorismo deve ser entendido como a agao humana empreendedora em busca da geragéao
de valor, por meio da criacao ou expansao da atividade econémica, identificando e explorando
novos produtos, processos ou mercados. O empreendedorismo é um fenémeno sistémico, mul-
tifacetado e com significados diferentes nas economias e contextos organizacionais. Mensuréa-lo
é uma tarefa complexa. Nao obstante, o Global Entrepreneurship Index (GEI), desde 2014,
procura quantificar os ecossistemas de empreendedorismo por meio de indicadores compostos.

O GEI mensura o empreendedorismo inovador de rapido crescimento nas empresas le-
galmente formalizadas. Ele realiza a combinacao de distintas dimensbdes do ecossistema em-
preendedor, agrupando os dados em trés areas (atitudes, habilidades e aspiragoes). As atitudes
monitoram como os individuos competentes escolnem o empreendedorismo em detrimento
de ocupacoes alternativas. As habilidades refletem a qualidade dos novos empreendimentos
resultantes em seu contexto nacional. As aspiracbes buscam evidenciar o potencial dos em-
preendimentos para alcangar um rapido crescimento econémico.

Os dados do GEI oportunizam aos gestores publicos e privados verificarem o desempenho
do ecossistema empreendedor em nivel nacional, permitindo uma tomada de deciséao mais acer-
tada nas acoes de fomento para as atividades empreendedoras, tanto em paises desenvolvidos
como em desenvolvimento. Nos paises em desenvolvimento, a identificacdo dos gargalos se
torna crucial. E o caso, por exemplo, dos paises latino-americanos, caracterizados pela abun-
dancia de recursos naturais e que, no entanto, possuem baixa competitividade. Busso, Madrigal
e Pagés-Serra (2012), Lederman et al. (2014) e Biff et al. (2017) explicam que a reducgao do
dinamismo econdémico nos paises latino-americanos pode estar associado a baixa produtividade,
0 que demanda uma maior insercao do empreendedores locais para reverter essa tendéncia.

O ecossistema de empreendedorismo latino-americano é quantificado pelo GEI. Os dados
sao divulgados anualmente nos relatérios do indice e permitem extrair padrdes no comporta-
mento empreendedor da América Latina. Considerando essa oportunidade, este trabalho tem

como objetivo analisar a relacao entre as atitudes, as habilidades e as aspiragoes empreendedoras
na América Latina, de 2014 a 2018.
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2 Ecossistema de Empreendedorismo

Acs, Szerb e Autio (2013) definem o ecossistema de empreendedorismo pelas redes co-
laboradoras complexas de sistemas e subsistemas de interacao dinamica, em um conjunto de
dependéncias e interdependéncias, sempre em mudanca dentro de um determinado contexto.
Na Figura 1 é exibida a concepcao tedrica do ecossistema empreendedor.

Figura 1 - Concepcao do ecossistema de empreendedorismo
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Fonte: Elaborada pelos autores deste artigo, a partir de Global Entrepreneurship Index (2017)

Acs, Szerb e Autio (2014) informam que, no ecossistema de empreendedorismo, os indivi-
duos incorporam institucionalmente as atitudes, habilidades e aspiragoes empresariais, em um
processo de interacao dindmica. O ecossistema empreendedor pode ser visualizado a partir das
constelagoes de atividades empreendedoras que contribuem para uma dinamica empresarial
saudavel em uma localidade ou pais, como o Vale do Silicio, reconhecido pelas politicas de
apoio ao empreendedorismo e pela disponibilidade de recursos especializados (capital fisico e
humano) que contribuem para a atividade empreendedora de alto crescimento (Global Entre-
preneurship Index, 2015).

Global Entrepreneurship Index (2015) salienta que os recursos especializados sao oferecidos
por agéncias do setor publico e operadores do setor privado, por exemplo, capitalistas de risco
experientes, escritorios de advocacia e marketing que disponibilizam servigos especializados
em novos empreendimentos de alta tecnologia. Assim, os ecossistemas de empreendedorismo
agrupam uma constelacao regional de recursos especializados.
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O empreendedor inovador, inserido no centro do sistema, é caracterizado por possuir graus
de habilidades e aspiracoes empresariais. A partir das oportunidades percebidas, os individuos
buscam iniciar um negécio (Global Entrepreneurship Index, 2017). Segundo a Figura 1, o em-
preendedorismo é regulado também por uma série de condicdes de estrutura (mercado, infraes-
trutura, sistema de P&D, setor financeiro, setor corporativo, governo, sistema educativo). Szerb,
Komlési e Pager (2016) além de discutirem sobre a natureza sistémica do empreendedorismo,
destacam que ele pode ser avaliado em nivel de paises.

Acs, Szerb e Autio (2014) argumentam que a interagao dinamica entre atitudes, habilidades
e aspiracOes empresariais sao institucionalmente incorporadas pelos individuos que impulsionam
a alocacao de recursos por meio da criacao e gestao de novos empreendimentos.

O Global Entrepreneurship Index (2017), na mesma linha de raciocinio de Schumpeter
(1982), atribui ao empreendedor a responsabilidade de tomar decisdes sobre a coordenacao
de recursos escassos e sobre as atividades necessarias para criar uma empresa inovadora de
alto crescimento. Esse empreendedor inovador ird garantir que a invencao desenvolvida tenha
algum tipo de utilidade e possa contribuir para elevar a produtividade, consequentemente
contribuindo para o crescimento econémico.

3 Global Entrepreneurship Index (GEl)

O GEI foi langado em 2014 pelo Global Entrepreneurship Network (GEN). O GEI mensura
anualmente os ecossistemas de empreendedorismo de diversos paises, a partir de uma percep-
cao holistica (SZERB, 2017). A metodologia do indice consiste na construcao de subindices em
diversos niveis. Na sua base existem 28 varidveis relacionadas a 14 subareas, as quais geram
trés subindices (atitudes, habilidades e aspiracoes) que compoe o GEI (Quadro 1).

Segundo o Global Entrepreneurship Index (2017), o subindice de atitudes empresariais bus-
ca captar as atitudes empreendedoras dos individuos frente a varidveis institucionais. Envolve,
portanto: a percepcao de oportunidade empreendedora da populacao ponderada pelo grau de
liberdade do pais e os direitos de propriedade; a percepcao das habilidades de startup na popu-
lagédo ponderada pela qualidade da educacgéo; a aceitacao do risco, ou seja, o efeito inibitorio
do medo do fracasso da populacao na acao de empreender combinado com uma medida do
risco do pais; as redes de apoio ao empreendedorismo para acessar e mobilizar oportunidades
e recursos (a facilidade de acesso); como os habitantes de um pais veem os empreendedores em
termos de status e escolha de carreira, e como o nivel de corrupcao nesse pais afeta essa visao.
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Quadro 1 - Composicao do indice Global de Empreendedorismo (GEI)
SUBINDEX PiLLARS VARIABLES

Opportunity Recognition
Opportunity Perception
Freedom (Economic Freedom*Property Rights)

Skill Perception
Startup Skills
Education (Tertiary Education*Quality of Education)

ATTITUDES ) Risk Perception
Risk Acceptance
SuBINDEX Country Risk

. Know Entrepreneurs
Networking
Agglomeration (Urbanization*Infrastructure)

Career Status
Cultural Support
Corruption

Opportunity Motivation
Opportunity Startup
Governance (taxation*Good Governance)

Technology Level
Technology Absorption
ABILITIES Technology Absorption

SUBINDEX Educational Level
Human Capital
Labor Market (Staff Training*Labour Freedom)

Competitors
Competition

GLOBAL ENTREPRENEURSHIP INDEX

Competitiveness (Market Dominance*Regulation)

New Product
Product Innovation
Tech Transfer

New Technology
Process Innovation Science (Gerd*(Average quality of Scientific Institutions
+ Availability of Scientists and Engineers))

ASPIRATION Gazelle

SUBINDEX High Growth Finance and Strategy (Venture

Capital*Business Sophistication)

Export
Internationalization
Economic Complexity

Informal Investment
Risk Capital
Depth of Capital Market

Fonte: Global Entrepreneurship Index (2017)

O subindice de habilidades empresariais procura medir algumas caracteristicas importantes
do empreendedor que determinam até que ponto as novas startups terao potencial de cresci-
mento, como: motivagao baseada em oportunidades em vez de necessidade (ponderadas pelo
efeito combinado da tributacdo e da qualidade de servicos governamentais); o potencial de
intensidade tecnolégica da atividade da startup (combinada com a capacidade de absorcao
de tecnologia pela empresa); a qualidade educacional dos empreendedores (ponderado pelo
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percentual de startups fundadas por individuos com ensino superior e ensino médio, com uma
medida qualitativa da propensao das empresas em capacitar seus funcionarios, combinados
com a liberdade do mercado de trabalho); o nivel de exclusividade do produto ou do mercado
de startups, combinado com o poder de mercado das empresas e grupos de negdcios existentes
bem como com a eficacia da regulamentacao competitiva (Global Entrepreneurship Index, 2017).

Por fim, o subindice de aspiracoes empreendedoras capta os aspectos distintivos e qualita-
tivos da atividade empreendedora enquanto finalidade: a tendéncia das empresas empreende-
doras para criar novos produtos ponderados pela capacidade de transferéncia de tecnologia de
um pais; o uso de novas tecnologias por startups combinado com a Despesa Interna Bruta de
Pesquisa e Desenvolvimento (GERD) e o potencial de um pais para realizar pesquisas aplicadas;
percentual de empresas de alto crescimento que pretende empregar pelo menos dez pessoas
e planeja crescer mais de 50% em cinco anos, a disponibilidade de capital de risco, somado a
sofisticacao da estratégia de negécios; o grau de internacionalizacao dos empreendedores de um
pais, medido pelo potencial de exportagao das empresas, ponderado pelo nivel de complexidade
econdmica do pais; o investimento informal em empresas em fase de arranque e uma medida

da profundidade do mercado de capitais (GLOBAL ENTREPRENEURSHIP INDEX, 2017).

A metodologia completa do GEI esta disponivel nos relatérios do GEM. O indice e seus
subindices sao uma medida quantitativa que variam de 0,0 a 100 e quanto maior a pontuacao
obtida nesses quesitos, maior a colocacao dos paises nos rankings divulgados. Além disso, as
pontuacoes calculadas para os paises servem como parametro para a identificacao de fraquezas
ou forcas.

4 Literatura Empirica

Acs e Szerb (2009) foram os idealizadores do Indice Global de Empreendedorismo (GEIN-
DEX). Eles apresentaram evidéncias de que o empreendedorismo entre paises esta positivamente
relacionado ao desenvolvimento econémico.

Lederman et al. (2014) enfatizam o papel do empreendedorismo para o crescimento, o
desenvolvimento e a criacdo de empregos na América Latina. Embora a Regiao tenha um
ecossistema empreendedor, as empresas, comparadas com as de outras regioes, sao pequenas
em tamanho e menos propensas a crescer e inovar. Lederman et al. (2014) consideram ainda
que o crescimento da produtividade na América Latina permaneceu sem brilho por décadas,
inclusive durante o recente boom das commodities. Nesse aspecto, os autores alertam para a
necessidade de gerar empreendedores dindmicos, com vistas a melhorar a criacao de oportu-
nidades de empregos e acelerar o crescimento da produtividade na regiao.

Lederman et al. (2014) estudaram também o panorama do empreendedorismo na Amé-
rica Latina, a partir de dados que abrangem questdes como criagao de empresas, dinamica
da empresa, decisdes de exportacao e o comportamento de corporacoes multinacionais. Os
autores sintetizam os resultados de uma andlise abrangente do status, perspectivas e desafios
do empreendedorismo na Regido. A intengao é fornecer ferramentas e informacoes tteis para
ajudar os formuladores de politicas e os profissionais a identificar as areas de politicas que os
governos podem explorar para aprimorar a inovacao e incentivar o empreendedorismo de alto
crescimento.

1398 Cadernos de Prospeccéo — Salvador, v. 11, n. 5 — Ed. Esp. VIl ProspeCT&l, p. 1393-1405, dezembro, 2018



Atitudes, Habilidades e Aspiragdes no Ecossistema de Empreendedorismo da América Latina

Inécio Junior et al. (2016) analisaram o ecossistema empreendedor brasileiro a luz dos re-
sultados do GEI e da teoria National Systems of Entrepreneurship (NSE). O estudo indica que
o Brasil apresenta interagao institucional de qualidade média baixa, sendo o contexto social o
principal gargalo do ecossistema empreendedor nacional. Os autores evidenciaram ainda que o
ecossistema empreendedor brasileiro apresenta baixa internacionalizacao de empresas, reduzida
inovacao em produtos e processos, entre outros agravantes.

Szerb, Komlési e Pager (2016) explicam como a metodologia do GEI é projetada para
tracar o perfil dos Sistemas Nacionais de Empreendedorismo. Os autores aplicaram a meto-
dologia do Penalty for Bottleneck (PFB) para examinar o desempenho empresarial da Uniao
Europeia (UE) em comparacao com a dos EUA. As evidéncias apontam que a Europa esta
aparentemente atrasada em relacao aos EUA. Os autores alertam que a politica uniforme nao
funciona nos estados membros da UE, o que demanda a aplicacao de diferentes combinagoes
de politicas para alcancar melhorias nos pontos do GEI.

Ramos (2016) abordou sobre a constituicao de um ecossistema empreendedor de 15 na-
coes da America Latina, utilizando dados do GEI e do Index of Systemic Conditions for Dyna-
mic Entrepreneurship (ISCED). A autora descreve que os indices permitem verificar as forcas
e limitacdes empreendedoras dos paises, permitindo comparar semelhancas e diferencas nos
paises da América Latina. Ela notou o potencial consideravel de desenvolvimento da atividade
empreendedora latino-americana de acordo com a melhoria na governanca. A autora conclui
que o Chile e a Argentina sao os paises que obtiveram os melhores resultados empreendedores
nos indices utilizados.

Biff et al. (2017) explicam que a baixa competitividade nas economias de paises devem
ser superada por meio do fortalecimento do empreendedorismo, isto é, praticas empreendedo-
ras que resultem no aperfeicoamento de bens, servicos e processos no mercado global. Essas
autoras analisaram o papel do empreendedorismo e da inovagao no desenvolvimento da
América Latina; por meio indicadores de empreendedorismo e econdmicos, catalogados em
bases oficiais (World Bank, FAO, CEPAL, BID e GEM), elas evidenciaram que a porcentagem
de empreendedores na populacao da América Latina € maior, em perspectiva comparada com
outras nacoes. Outro achado se refere a alta porcentagem de empresas formais e o predominio
de empreendedores do género masculino.

Biff et al. (2017) argumentam ainda que apesar dos investimentos serem menores América
Latina quando comparados aos paises desenvolvidos, os empreendedores latino-americanos
investem mais em negdcios informais do que paises desenvolvidos. Além disso, os dados sobre
inovacao revelaram que a América Latina, além de produzir poucos produtos novos, possui
uma gestao dos empreendedores de alta qualidade deficitaria, reduzidos investimentos em P&D
e geracgao de patentes.

5 Metodologia

A amostra deste estudo foi estruturada com base na disponibilidade de dados secundarios
dos subindices do GEI (atitudes, habilidades e aspiracoes) para os paises da América Latina.
Foram identificados 25 paises monitorados pelo GEI, conforme o quadro a seguir.
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Quadro 2 - Paises latino-americanos monitorados pelo GEI (2014 a 2018)

Paises
Argentina Chile El Salvador Mexico Puerto Rico
Barbados Colombia Guatemala Nicaragua Suriname
Belize Costa Rica Guyana Panama Trinidad and Tobago
Bolivia Dominican Republic Honduras Paraguay Uruguay
Brazil Ecuador Jamaica Peru Venezuela

Fonte: Elaborado pelos autores deste artigo, a partir de Global Entrepreneurship Index (2018)

Os dados foram catalogados nos documentos anuais divulgados pelo GEN, de 2014 a
2018. E importante destacar que os dados do GEI s&o calculados com uma defasagem de dois
anos com relacao a divulgacao e publicacao de seus relatérios. Assim, entende-se necessario
registra-los de acordo com os anos a que de fato correspondem (2012 a 2016).

A presente proposta de pesquisa se insere como pesquisa explicativa, ao tempo em que
busca verificar, com auxilio do instrumental estatistico de correlagao e teste de correlacionamen-
to, se ha relacao entre as atitudes, as habilidades e as aspiracbes empreendedoras na América
Latina, de 2012 a 2016.

Em um primeiro momento, os dados serao exibidos a partir da estatistica descritiva. Em
um segundo momento, os dados serao empilhados para o célculo da correlagéo e do teste de
correlacionamento. A Correlacao Linear Simples (r) de Pearson, que mede ou grau de associa-
cao linear entre duas variaveis, é dada pela seguinte expresséao:

nYxy—(Zx)(Zy)
Wz -Ex) Ty -(Zy)

A proposta é saber se as alteracoes sofridas por uma das variaveis sdo acompanhadas
por alteragdes nas outras. O termo correlagao significa relagédo em dois sentidos, e é usado em
estatistica para designar a forca que mantém unidos dois conjuntos de valores. O coeficiente
de correlagao linear ¢ um nimero puro que varia de -1 a +1 e sua interpretacao dependera
do valor numérico e do sinal.

=

Para verificar se o resultado da estatistica é significativo, realiza-se o teste de correlaciona-
mento. Para uma amostra normal, tem-se que:

HO:p=0
Hl:p=0

A estatistica do teste é dada por:
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Onde, n é o nimero de dados, m é o nimero de variaveis consideradas. A hipétese HO é
rejeitada se o valor de observacgao da estatistica de teste (tc) é maior que t.;z ou inferior que
Vvn—-m
taya OU [ 2 =t

6 Resultados e Discusséo

Na Figura 2, exibe-se os resultados do GEI para o ecossistema de empreendedorismo la-
tino-americano. Conforme se observa, o indice apresenta o resultado médio mais elevado em
2012, quando a Regiao ainda registrava alta atividade econémica. De acordo com os dados do
Banco Mundial, o Produto Interno Bruto médio per capita em Paridade de Poder de Compra
(PIB per capita médio em PPP), calculado em délares, saltou de U$ 13.304,85 em 2011 para
U$ 13.789,19 em 2012, e U$ 14.324,72 em 2013. Em 2014 e 2015, o indice declina sensi-
velmente, acompanhando a queda do desempenho econdmico na Regiao Latino-américa que
registrou retracao de -4,60% e -2,83% do PIB per capita médio em PPP em relacao a 2013,
respectivamente. Em 2016, o GEI exibe uma recuperacao moderada em comparagao com
2015. Do mesmo modo, o PIB per capita médio em PPP aumenta entre 2015 e 2016, saltando
de U$ 13.919,31 para U$ 14.062,70.

Figura 2 — Média do GEI e do PIB per capita latino-americano (2012 a 2016)
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Fonte: Global Entrepreneurship Index (2017)

Na Figura 2, apresentam-se os resultados médios das atitudes, habilidades e aspiracoes do
ecossistema latino-americano de empreendedorismo. As atitudes empreendedoras obtiveram
as melhores notas médias, em comparacao aos demais subindices, indicando haver um maior
sentimento geral da populacao latino-americana em relacao aos empreendedores e ao empreen-
dedorismo. Contudo, tem seu ponto maximo em 2012, passando a declinar nos anos posteriores.

No que se referem as habilidades empreendedoras, isto €, as startups nos setores de média
ou alta tecnologia, que sao iniciadas pela oportunidade e por empreendedores qualificados,
ocupam uma posi¢ao intermediaria em suas pontuacoes médias, obtendo seu melhor resultado
em 2012, passando a declinar sensivelmente nos anos subsequentes.
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Figura 3 — Média dos Sub-indices do GEI para os paises da América Latina (2012 a 2016)
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Fonte: Global Entrepreneurship Index (2018)

Os resultados das aspiracoes empreendedoras da América Latina, relacionadas com o es-
forco do empreendedor em estagio inicial para introduzir inovacées (novos produtos, servicos,
processos, mercados, entre outros), exibiram um padrao de resultados médios inferiores, em
perspectiva comparada com as atitudes e habilidades empreendedoras. Em 2012, as aspiragoes
alcangcaram o pico de sua trajetéria média, ano em que foi registrada a maior elevagao geral
em todos subindices. Entretanto, na mesma direcao que os achados de Lederman et al. (2014),
Ramos (2016) e Biff et al. (2017), é crucial notar a reduzida capacidade da América Latina de
gerar inovagbes em produtos, servicos e processos, itens que sao mensurados pelas atitudes
empreendedoras.

Para garantir uma amostra representativa e mais robusta, os dados dos paises latino-ame-
ricanos foram ainda empilhados em uma tnica cross-section. A amostra final do estudo ficou
composta de 125 observacoes para cada variavel. Para verificar a relacao entre os subindices,
calculou-se na Tabela 2 a correlacao e o teste de correlacionamento, como forma de medir o
grau de associacao linear entre as variaveis.

O teste de correlacionamento foi superior a 1,96 para todas as variaveis correlacionadas.
Assim, a Hipo6tese Nula (Ho) fora rejeita e ha o aceite da correlagéao entre as variaveis: atitudes,
habilidades e aspiragdes no ecossistema de empreendedorismo latino-americano.

Tabela 1 - Correlacao Linear Simples entre os subindices do GEI na América Latina (2012 a 2016)

, ) GRAU DE VALOR DA
VARIAVEIS NUMERO DE CORRELA- TESTE DE .
CONFIANCA : ESTATISTICA
CORRELACIONADAS ELEMENTO (N) cAo (R) CORRELACIONAMENTO
a (= 0,05) TABELADA
Atitudes x Habilidades 125 95% 0,67 9,90 1,96
Atitudes x Aspiragdes 125 95% 0,74 12,05 1,96
Habilidades x 125 95% 0,75 12,47 1,96
Spiragoes

Fonte: Elaborada pelos autores deste artigo (2018)
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Foi identificada uma correlacao significativa, positiva e moderada (0,5 < r > 0,7) entre as
atitudes e habilidades. Esse resultado indica que o sentimento geral da populagédo em relacao
aos empreendedores e ao empreendedorismo na América Latina estao correlacionados signifi-
cativamente com o niimero de startups nos setores de média ou alta tecnologia que é iniciada
por oportunidade.

Quando se observa as atitudes em contraste com as aspiracoes empreendedoras latino-a-
mericanas, registrou-se uma correlagao forte, positiva e estatisticamente significativa (0,7 < r >
0,9). Em outros termos, significa que ha uma associacao entre o aumento das atitudes, isto é,
o sentimento geral da populacao em relacao aos empreendedores e ao empreendedorismo, e
as aspiracgoes, traduzidas pelos esforcos dos empreendedores em estégio inicial para introduzir
novos produtos, servicos e processos.

Constatou-se ainda uma correlacao significativa, positiva e forte (0,7 < r > 0,9) entre as
habilidades e aspiragoes empreendedoras na América Latina, o que sugere inferir que uma
variagao positiva do nimero de startups nos setores de média ou alta tecnologia que sao inicia-
das por oportunidade esté associada com a variacao do esforcos empreendedores em estagio
inicial para introduzir inovacoes.

7 Consideracdes Finais

Em sintese, é possivel identificar a presenca de uma relacao significativa e positiva entre
atitudes, habilidades e aspiracoes no ecossistema de empreendedorismo latino-americano. Com
efeito, os resultados apontam para a necessidade urgente em elevar ainda mais as atitudes,
as habilidades e as aspiracoes empreendedoras, fundamentais para dinamizar e desenvolver
o ecossistema de empreendedorismo latino-americano. Nesse sentido, os gestores publicos e
privados precisam estabelecer politicas que promovam e fortalecam esse ecossistema de em-
preendedorismo.

As evidéncias nao sao definitivas, o que suscita pesquisas adicionais. Abordagens metodo-
légicas adicionais, com utilizacao de inferéncia estatistica, por exemplo, dados em painel, assim
como a utilizagdo de outros indicadores de empreendedorismo e inovacao, podem representar
uma contribuicao significativa para futuros trabalhos.
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